
Case study

Wyniki z Ecomailem
po pierwszym miesiącu korzystania

Bioterr.pl to sklep terrarystyczny, w którym klienci znajdą wszystko, co potrzebne 
do opieki nad żółwiami, pająkami, wężami oraz innymi egzotycznymi zwierzętami. 
Oferuje profesjonalne artykuły i akcesoria do wyposażenia terrarium, pozwalające 
stworzyć optymalne warunki do hodowli różnorodnych gatunków.

ROI 

(zwrot z inwestycji)

Za każde zainwestowane 1 zł, zyskali 31 zł

1 zł = 31 zł

Bioterr

750 zł Ile zapłacili 
za Ecomail 23 351 zł Ile zarobili 

dzięki Ecomail



Case study

Dlaczego poleciliby Ecomail

Daniel 
Prezes zarzadu

Ecomail to proste, intuicyjne, a zarazem bardzo rozbudowane i o wielu możliwościach 
narzędzie. Świetny i zaangażowany zespół zawsze pomocny. Polecam.

Przykład najskuteczniejszej kampanii

Bioterr zintegrował Ecomail z email 
marketingiem, osiągając w pierwszym 
miesiącu sprzedaż ponad 23 351 zł 
z kampanii mailingowych. Dzięki 
skutecznym automatyzacjom i 
formularzom zgłoszeniowym znacząco 
zwiększył bazę kontaktów i stworzył 
efektywny kanał konwersji.
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