
Case study

Wyniki z Ecomailem
po pierwszym miesiącu korzystania

SrebrnaMennica oferuje kolekcjonerskie monety z całego świata, specjalizując 
się w sprzedaży złotych i srebrnych monet oraz metali lokacyjnych. Z wieloletnim 
doświadczeniem na rynku i doskonałą opinią wśród kolekcjonerów, firma 
zapewnia staranne pakowanie, aby monety docierały w idealnym stanie. W 
ofercie znajdują się zarówno rzadkie okazy, jak i egzemplarze dla początkujących 
inwestorów.

ROI 

(zwrot z inwestycji)

Za każde zainwestowane 1 zł, zyskali 203 zł

1 zł = 203 zł

Srebrna Mennica

540 zł Ile zapłacili 
za Ecomail 109 651 zł Ile zarobili 

dzięki Ecomail



Case study

Przykład najskuteczniejszej kampanii

Srebrnamennica, wdrażając email 
marketing, nie tylko zbudowała stały 
kontakt z klientami, ale także osiągnęła 
imponujące wyniki konwersji, co 
doprowadziło do zwrotu z inwestycji (ROI) 
na poziomie 20 000%. To potwierdza 
skuteczność zastosowanych narzędzi 
i strategii marketingowych.
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Dlaczego poleciliby Ecomail
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Z Ecomail współpracujemy stosunkowo krótko, bo kilka miesięcy, ale możemy z czystym 
sumieniem polecić rozwiązanie, choć wykorzystujemy zaledwie ułamek możliwości, 
jakie daje system.


